
Hilma-Römheld GmbH 
Auf der Landeskrone 2
57234 Wilnsdorf-Wilden bewerbung@roemheld.de

Ihre Bewerbung mit frühest  möglichem 
Eintrittstermin und Ihrer Gehaltsvorstellung 
richten Sie bitte an folgende Anschrift:

www.roemheld.de

Zur Unterstützung des Vertriebs der Werkzeugspann- 
und Wechseltechnik für Umformmaschinen suchen 
wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt in Vollzeit einen

Wir sind eine weltweit agierende Unternehmens  gruppe 
der hydraulischen Spann- und Rationalisierungs  technik 
für alle produzierenden Branchen. 
Als traditionsreiches, zukunfts orientiertes Familien-
unter  nehmen sind wir national und international mit 
 einer Präsenz in 50  Ländern sowohl Technologie- als auch 
 Innovationsführer weltweit.

Ihre Aufgaben:

•  Technische Anwendungsberatung aus dem Produktbereich der Werkzeugspann- und 
Wechseltechnik für Umformmaschinen, insbesondere Pressen der Blechumformung 
und mit Schwerpunkt Magnet-Spanntechnik für Spritzgießmaschinen und Gummi-Formpressen

• Sie übernehmen ein bestehendes Vertriebsgebiet in Deutschland und erhalten zusätzlich die 
Möglichkeit von Reisen in des europäische Ausland

• Durch intensive Beratung und Betreuung erhöhen sie die Kundenbindung 
und bauen den Kundenstamm weiter aus

• Führung von eigenverantwortlichen und selbstständigen Auftragsverhandlungen
• Technische Aufbereitung und Bearbeitung von Angebotsanfragen
• Präsentation des Produktportfolios der ROEMHELD Gruppe bei Kunden und Unterstützung 

des Vertriebsteams auf internationalen Fachmessen
• Aktive Marktbeobachtung und das Erkennen von neuen Anwendungsfeldern

Ihr Qualifikationsprofil:

• Techniker oder Ingenieur der Fachrichtung Maschinenbau / Betriebswirtschaft 
oder vergleichbare Ausbildung, wie technischer Fachwirt oder technischer Betriebswirt

• Kenntnisse aus dem Bereich Umformtechnik oder Formenbau sind von Vorteil
• Praktische Erfahrung im Vertrieb von beratungsintensiven Produkten
• Eine hohe Eigenmotivation, Bereitschaft zur intensiven Reisetätigkeit (In- und Ausland), 

sowie die Fähigkeit, sich selbst zu organisieren
• Ein sicheres Auftreten verbunden mit guten Kommunikationsfähigkeiten, 

sowie sicheres Arbeiten mit den MS-Office-Produkten
• Gute Englischkenntnisse

Was wir Ihnen bieten:

• Ein vielseitiges und interessantes Aufgabengebiet mit Entwicklungsmöglichkeiten 
in einem mittelständischen Unternehmen mit internationalem Hintergrund

• Ein motiviertes Backoffice und Produktmanagement
• Modernste EDV-Ausrüstung für ihr Homeoffice und für unterwegs
• Firmenwagen (auch zur Privatnutzung) und eine leistungsorientierte Vergütung inklusive  

Urlaubs- und Weihnachtsgeld und attraktiver betrieblicher Altersversorgung
• Sichere, unbefristete Anstellung in einem familiengeführten Innovationsunternehmen

als Gebietsmanager in Deutschland im PLZ Gebiet 3,4,5 oder 7 
und kurzen Auslandsreisen, weltweit

Area Sales Manager (m/w/d) 
im Außendienst


